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寻找容易说服难

在跨境并购交易中，具备跨专业能力是绝对的必要条件，这一点尤其明确。除了扎实的流
程专有知识以及熟知税务和法律方面的差异之外，人际交往能力首先起着重要作用，以
便能够连结关键人物并考虑到文化差异。文｜林光华博士

一宗外商对华并购案例
回顾——实践出真知

•

•

中方卖家的真实面目

韩方股东终被说服

人物介绍
林光华博士

www.asia-pacific.de

实践



广告

实践

成功的决定性因素

•
自交易达成后，
公司年度业绩一
直超出预期。

•

•

总结
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